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Oui mon ami.

J'essayais d'te pogner pis ¢a marchait pas (rire).

OK, a part de d'¢a?

A part de d'ca? Ca va bien toi?

Ca va tres bien, Qu'est-ce tu fais?

La, je suis en train de faire des commissions dans mon bout, |3, ostie
la.

Bin la t'es pas... t'es pas tombé a la retraite, la.

Comment tu dis ¢a?

T'es pas tombé a la retraite déja, la.

Non, mercredi.

Mercredi qui s'en vient?

Mercredi la, dans deux jours.

OK ouais.

Dans deux jours je tombe a la retraite.

OK.

Ca, ca va étre dur en ostie, la retraite de méme la.

Bin non, tu vas trouver ¢ca comme il faut, inquiete-toi pas.
Oui, oui, oui Comment ¢a va toi mon chum?

Ca va bien. On est en train de négocier heu, on avait une saisie pour
la compagnie heu, 200 mille, pis on a réussi a faire reporter la saisie
Ah ouais?

Bin oui, heu crisse, on les négocie toute a 15, 20 cennes dans la
piastre, on est des fous, hein, ¢a baisse, ¢a baisse le montant que va
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falloir payer.
Bin oui, bin oui, certain, ciboire, j'comprends, j'comprends.

Elle était 200 mille 13, a date on y'a offert 30 mille, la y va nous
revenir, ony a donné, on va y donner un chéque 30 mille in trust la.
QOuais, ouais. OK.

Mais heu, tsé heu, a date on a sauvé quasiment un million et demi
avec ¢a.
Ah oui, oui, oui, j'suis certain de d'¢a, ciboire, tu fais un ménage.

C'est comme on y dit au gars, tu y dis, qu'est-ce tu vas faire, t'as

10 millions de terre de contaminée, j'ai dit toute qu'est-ce qui est la
j'ai dit ca appartient toute a du monde.

Ouais, ¢a te donne pas grand-chose, il faut qu'y négocie avec toi,
ostie, y pas le choix, hein?

Ouais, mais c'parce que eux autres, le gars qui est la qui avait cette
compagnie-la, c'est lui qui a fait la conception, ok?

Oui, oui.

Heu, lui, le gars vient de vendre une de ses compagnies 20 millions.
0Ok, ok, ok.

Faque y'est pas cassé, tu comprends, pis les, les autres, les anciens
propriétaires I'avaient niaisé un peu, pis y s'est dit mes maudits
tabarnaks, vous m'niaiserez pas encore, tsé deux fois.

Ah ok, ok.

Faque I3, 1a avec nous autres, y a commencé a comprendre, la tsé, y'
a bien vu que ostie qu'on était sérieux tsé.

Non, c'est une bonne affaire. Au moins si, si y voit que d'avoir un
réglement avec vous autres c'est la meilleure affaire, la.

On va en avoir un.
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Comme tu veux, moi aussi il est a chaleur, ¢a va étre une grosse
entrepot, |a, y a 10 mille pieds, la, heu, qui va étre a louer au mois de
heu, avril... On va rentrer en avril-mai, faque en mai, tu I'sors, ton
autobus, la.

Ouais moi j'en vais avec au mois de décembre, le 27 de décembre.

Tu t'en vas ou?
J'm'en vais en Floride, pour trois mois et demi.

Tu t'en vas trois mois et demi pis tu commences une job déja,
attends une minute la, c'est moi ton boss ostie haha.
Hey, on va négocier en tabarnak (rire).

(rire) ouais, pis t'es un, t'es un bon négociateur, qu'on m'a dit.

Hey, tu vas voir que j'suis pas pire la-dessus. Tu vas voir que j'suis
bon en tabarnak.
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Oui.

Tu vas voir que j'suis bon, Reynald (rire).

(rire) Faque, regarde, on s'occupe-tu de heu, qu'est-ce qu'on avait,
la, tsé, avec le heu.

[inaudible]

Non, les emprunts, la, faudrait finaliser ¢a, la.

Oui, oui, oui, oui, oui.

Parce que, bin vite, on n'aura pu d'besoin, pis moi, j'vais toujours
n'avoir d'besoin parce qu'il y a de I'argent, la.

Oh oui, oui, bin oui, bin oui.

Han, mais heu, j'aimerais ¢a savoir quand est-ce que ¢a va arriver, Ia,
les papiers sont faits pis toute, la.

Hey c'est ¢a, c'est-tu, c'est-tu heu, y a-tu fini, y a-tu finalisé ¢a lé
d'sus? Bin faudrait qu'on s'parle [inaudible]

On est a veille de I'faire, regarde m'a t'appeler plus tard, j'm'en vais,
j'rentre dans un meeting, la.

Ouais.

Ok, pis j'vais t'appeler un p'tit peu plus tard.

Appelle-moi plus tard pis si, hey regarde, si tu veux, bin, rappelle-
moi pis j't'appellerai de chez nous.
OK mon ami.

OK mon chum.
Ok bye.

Bye.

(Fin)
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